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EINSTIEG IN DIE EFFIZIENZ

© HERAUSFORDERUNG

Ein Kunde suchte nach effizienteren )
. e Kundenzentrierte Erstanalyse
Prozessen, um Kosten zu senken und die .
o . - e Erste MaRnahmen sorgten schnell fur sichtbare

Wettbewerbsfdhigkeit zu sichern. Das Erfolge.
Management hatte keine klare Ubersicht * Greifbare Ergebnisse weckten Motivation fur
Uber konkrete Optimierungspotenziale, langfristige Optimierungen:
gleichzeitig wollte man zundchst keine * individuellen Fahrplan entwickeln

.. . e Langfristige Verbesserungen anstof3en
langfristigen Projekte starten, bevor erste
Erkenntnisse vorlagen. Es wurde ein
schneller, kostengunstiger Einstieg ohne
langfristige Verpflichtungen benétigt -
ideal fur PowerUp.

NUTZEN

UMSETZUNG

ERGEBNISSE
* 20 % Zeitersparnis im Produktionsprozess
* 15% Kostensenkung in der
= Materialbeschaffung identifizieren.
© LOSUNG * Klaren Fahrplan far \?veitere
e Umfassende Prozessanalyse in 4 Optimierungsmalnahmen entwickelt, inkl.
Wochen umfassendes Prozessoptimierungsprojekt
Konkrete Handlungsempfehlungen,
die ohne grolRe Umstellungen direkt
umgesetzt werden konnten. WAS SIE DAVON HABEN:
Die Grundlage fiir weitere * Effiziente Investitionen: Ressourcen
Optimierungsprojekte, basierend auf werden gezielt und wirkungsvoll eingesetzt.

den Erkenntnissen der ersten Analyse. * Direkte Ergebnisse: Erste Malinahmen
steigern Effizienz sofort.

» Schnelle Klarheit: Uberblick Uber
Optimierungspotenziale.
b: 1 Jetzt Erstgespréich * Klare Planung: Ein individueller Fahrplan

T e T bietet Sicherheit.
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